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МАРКЕТИНГА С ВЫХОДОМ НА ЭКСПОРТНЫЕ РЫНКИ»

Работа с компаниями, которые создают инновации и не стоят на месте - самое любимое 
дело для команды Гринбизнес. С Лазерным Центром мы сотрудничаем больше 1,5 лет и 
очень рады видеть успехи и рост, которые происходили за это время. 

Лазерный центр - ведущий разработчик систем 
лазерной обработки в РФ, существует на рынке 
более 15 лет.. Имеет более 7 патентов в области 
лазеров и аккредитованный партнер ведущих 
Университетов РФ. Лазерный центр имеет 2 уни-
кальные технологии в ключевых отраслях про-
мышленности и поставляет оборудование в 16 
стран.

До начала работы у компании «Лазерный Центр» 
уже велась экспортная деятельность в течение не-
скольких лет. Однако, это был несистемный 
подход: не было понимания приоритетных на-
правлений и не было использования эффективных 
практик. 

ПроблемаО заказчике



Компания «Лазерный Центр»  обладала рядом 
конкурентоспособных моделей оборудования и 
кейсов поставок, однако затруднялась выбрать 
приоритетные регионы и клиентские отрасли для 
экспорта.

Почему выбрали Гринбизнес Нюансы

Уникальность проекта
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Руководители прослушали семинар в СПб ЦПЭ,  и 
компания прислушалась к ряду рекомендаций от 
госструктур, связанных с поддержкой экспорта. 

Первый комплексный проект Гринбизнес по выходу 
на экспорт для градообразующего предприятия.



Этапы

Исследование экспортного потенциала и 
внедрение процессов

- Разработаны системы мотивации и KPI;
- Внедрена система скоринга лидов;
- Настроена CRM; 
- Созданы памятки для продавцов (преиму-
щества продуктов, обработка возражений, 
преимущества компании и т.д.);
- Создан полный Sales Kit на английском 
(памятки, кейсы, референс-лист).

Создание системы продаж

Внедрение и развитие системы продаж

Цель:  наладить процессы продаж внутри 
отдела и развить потенциал

- Разработан базовый внутрений курс 
обучения продавца (10 дней) и структура 
Базы знаний компании;
- Внедрена система СМАРТ Сделкок и 
«обкатана» вместе с продавцами; 
- Созданы должностные инструкции  
менеджеров по продажам, менеджера по с
опровождению, РОПа, директора по 
маркетингу и коммерческого директора;
- Внедрен регламент контроля показателей 
продаж;
- Проведена обучающая программа по 
продажам 2 дня (Базовый Курс «Продать 
равно помочь»);
- Внедрена система прогнозирования и 
планирования продаж.
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Цель: найти лучшие направления для 
экспорта продукта и наладить процессы.

В ходе исследования зимой 2021, Азия и 
Ближний Восток были выделены как важ-
нейшие направления. Прописаны портреты 
клиентов, процесс лидогенерации и струк-
тура продаж. 
Разработаны схемы бизнес-процесса 
продаж по экспортному направлению и 
внедрен созданный регламент продаж.



Лазерный центр - ведущий разработчик систем 
лазерной обработки в РФ, существует на рынке 
более 15 лет.. Имеет более 7 патентов в области 
лазеров и аккредитованный партнер ведущих 
Университетов РФ. Лазерный центр имеет 2 уни-
кальные технологии в ключевых отраслях про-
мышленности и поставляет оборудование в 16 
стран.

Тренинг "Продажи высокотехнологичной 
продукции"
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Проведено 18 часов тренинга и создано 6  
памяток для отдела продаж Лазерного 
Центра. 

Цель:  развить компетенции менеджеров 
по продажам в нише выстеха

Выход на экспорт

- Процесс поиска дилера в Индии.
- Проработка дилерского договора.
- Создание лендинга Турбоформы для 
Индии
- Подбор локального продавца для 
лидогенерации и продаж.
- Составление базы предприятий 
потенциальных клиентов.

Цель:  развить экспортные продажи в 
Индии



Комментарий Гринбизнес

Комментарий Лазерного Центра
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Специалисты Гринбизнес помогли нам проделать большую работу по опреде-
лению приоритетных рынков экспорта и целевого потребителя, сформиро-
вать привлекательное предложение и главное - найти партнёра, способного 
вести самостоятельные продажи на огромном рынке Индии. Мы благодарны 
компании за большую и полезную проделанную работу.

Анна Горная, руководитель экспортного отдела 

Проект с Лазерным Центром реализовывался в непростой год, год не-
определенности и турбулентности, и тем радостнее, что к концу года 
мы смогли полностью упаковать флагманский продукт компании для 
рынка Индии и запустить реальные продажи. Безусловно, этот кейс - 
гордость для компании “Гринбизнес”.

Андрей Майборода, Генеральный директор Гринбизнес



Разработан уникальный конфигуратор подбора 
модели оборудования под задачи клиента, кото-
рый ускоряет обучение нового продавца более 
чем в 2 раза. Обучение прошли более 20 человек 
из отдела продаж. 

Итоги Цифры
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В результате работы c Лазерным Центром, зара-
ботало дилерское представительство в Индии. 
На рынок вышел полностью упакованный про-
дукт. Был установлен чёткий процесс продажи.

На данный момент между компаниями
"Гринбизнес" и "Лазерный Центр" продолжаются 
работы по отладке экспортной составляющей 
продаж. 
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